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U ekskluzivnom razgovoru za PRO Gradnju, Aleksandar Terer,
direktor tvrtke Profine Croatia otkriva slabe tocke energetske
obnove u Hrvatskoj te predstavlja najnoviju Profineovu inovaciju

— proCover Tec

Aleksandar Terer, direk’i‘or tvrtke
Profine Croatia
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uduci da sektor gradevinske stolarije,

za razliku od fasadera i krovopokriva-

Ca, joS uvijek nema udrugu, na temu

energetske obnove, prije svega zam-
jene prozora i vrata, porazgovarali smo s
prvim ¢ovjekom tvrtke Profine Croatia, Alek-
sandrom Tererom.

Direktor Terer bez dlake na jeziku progo-
vara zaSto je u Hrvatskoj teSko poslovati
veé viSe od 20 godina, kako trebaju izgledati
kvalitetne ponude proizvodaca, usporeduje
obnove objekata pod zaStitom u Hrvatskoj
i Njemackoj te predstavlja najnoviju Profi-
neovu inovaciju proCover Tec, koja svojom
revolucionarnom toplinsko-reflektivnom
povrSinom znacajno doprinosi izolacijskim
vrijednostima cijelog elementa.

PRAVNI SUSTAV STITI LOPOVE |
PREVARANTE, A NE PODUZETNIKE

PRO Gradnja: Imate li puno posla ovih
dana?

Aleksandar Terer: Zatrpani smo poslom,
najviSe tehnickim dijelom vezanim za ener-
getsku ucinkovitost. Dobro je Sto se sve vise
traze dodatne vrijednosti, u smislu papirolo-
gije, izrauna itd. Sada dolazi do izrazaja tko

mozZe odgovoriti na sve te zahtjeve i tko je
na vrijeme educirao svoje kupce, tko je svo-
jim kupcima suport i tko im pomaze u sve-
mu tome. Klasi¢ne ponude koje su se prije
davale, a koje su sadrZavale samo cijenu i
koliCinu proizvoda viSe ne funkcioniraju. Na
to ve¢ godinama upozoravamo nase kupce,
te im pokazujemo kako izgledaju ponude iz
Njemacke.

Primjerice, kada zatraZite ponudu za neki
model od VW, dobit ¢ete na nekoliko strani-
ca detaljno navedene Cak i najsitnije detalje
koje taj model ima u standardnoj opremi po-
put sigurnosnog pojasa, a na kraju ¢ete do-
biti i ponudu za dodatnu opremu koju skupo
placate. To su vrlo opseZzne ponude kojima je
cilj pokazati kupcu Sto je tocno kupio za svoj
novac. | tako bi trebale izgledati sve ponude
pa i naSe za prozore.

A kada u ponudi navedete samo cijenu i
koli€inu prozora, kupci ni ne mogu uspore-
divati niSta drugo osim cijene. Stoga su na-
§i ljudi nauceni gledati samo cijenu prilikom
kupovine. A to nije dobro, niti za njih koji ku-
puju niti za nas koji prodajemo. Vrlo je vazno
kupcima dati detaljno objaSnjenu ponudu,
navesti sve karakteristike proizvoda i uslu-
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ga koje nudite. Samo na taj nacin ¢e kupac
moci usporediti proizvode iz raznih ponuda i
odabrati onaj koji mu najviSe odgovara. Ta-
koder, na taj nacin ¢e nauciti vrednovati sam
proizvod koji kupuje.

PRO Gradnja: Vec ste dulje od 20 godina
prisutni na hrvatskom trzistu. Je i bilo lakSe
poslovati na samim pocecima ili danas?

Aleksandar Terer: UopCe ne znam S§to
znaci lakSe poslovati. Vec viSe od 20 godina
vrlo teSko poslujemo u Hrvatskoj zbog na-
Seg pravnog sustava koji je katastrofalan,
koji Stiti lopove i prevarante, a ne poduzet-
nike i to je osnovni problem zaSto je namau
Hrvatskoj loSe.

Nisu problem zakoni koji traze kvalitetu,
inzistiraju na zastiti okoli3a ili neka druga
pravila — to uopce nije problem. Mi i u Hr-
vatskoj oduvijek radimo po njemackim stan-
dardima.

Problem je §to se 70% svog vremena ba-
vim pravnim problemima vezanim uz napla-
tu, osiguravanije potraZivanija itd. Imam osje-
¢aj da o pravu znam viSe nego struka.

Nama konkurencija nije problem. Jedna
smo od vodecih kompanija u svijetu, jed-
na od vodecih u Hrvatskoj. Problem su loSi
zakonski okviri u smislu zaStite nas vjerov-
nika i naSih poslovnih partnera. Nemamo
zaStitu potrazivanja jer u Hrvatskoj pravni
sustav ne funkcionira. Sto se desilo onima
koji su otisli u stecaj i sa sobom povukli
desetke kooperanata? NiSta, StoviSe po-
novno su otvorili tvrtke i idu istim putem.
Predstecajni zakon je takvo pona$anje jo$
viSe potaknuo. To je osnovni problem i za-
to sam i rekao da ne znam kako izgleda
lako poslovati.

Iskreno, osobno bih volio da su zakoni
koji se tiu gradevinskog sektora, kvalitete
proizvoda i zaStite potroSaca jo$ stroziji, a
da gradevinski nadzor i inspekcije rade svoj
posao.

Tracak nade u bolje sutra ulijeva mi prog-
ram POS-a, koji pokazuje da je drZava ipak
pocela malo viSe razmiSljati o kvaliteti stola-
rije koja se ugraduje u POS-stanove.

Tome u prilog ide gradnja POS-stanova u
Zaprudu, za koje su postavljeni visoki stan-
dardi glede stolarije, a posao je dobio na$
poslovni partner Optoplast, koji radi s profili-
ma Trocala. Mislim da ¢e, barem Sto se tiCe
stolarije, to biti najkvalitetniji POS-stanovi u
Hrvatskoj.

90% PROZORA U HRVATSKOJ NIJE
DOBRO UGRADENO

PRO Gradnja: Svojedobno ste izjavili da
vecina prozora u Hrvatskoj nije dobro ugra-
dena. Sto je uzrok tome i koje su posljedice
neadekvatno ugradenih prozora?

Aleksandar Terer: Definitivno 90% pro-
zora u Hrvatskoj nije dobro ugradeno!

Zakoni postoje, no u njima nema dosljed-
nosti, a cesto puta su nedoreceni iako se sve
viSe pozivamo na EU norme i pravila, npr.
montazu po RAL-u. lako vecina ni ne zna §to
ista podrazumijeva, gdje prozor treba biti ug-
raden itd. Arhitekti u svijetu tocno odreduju
poziciju prozora u zidu, vrste opSava, vrste
potprozornika i sl.

Prilikom odabira prozora potrebno je uze-
ti u obzir tri klju¢na elementa koji u podjed-
nakoj mjeri utjeCu na kvalitetu. Prvi element
Cine kvalitetni profili, stakla i okovi. Drugi se
odnosi na proizvodnju prozora, a tre¢i na ug-
radnju istih.

Ako bilo koji od ta tri elementa nije odra-
den kako treba, krajnji korisnik nece dobiti
kvalitetan prozor. Pritom Ce za sve optuziti
'lo$' profil. Kod prijava reklamacija na ugra-
denim prozorima ¢ak u 98% slucajeva uzrok
problema je — loSa montaza.

A posljedice loSe montiranog prozora je
pojava hladnog mosta izmedu zida i prozora,
pojava kondezacije i stvaranje gljivica.

Zbog neprofesionalne ugradnje danas ima
puno reklamacija na balkonska vrata i klizne
stijene. Buduci da se u vecini slu¢ajeva ug-
raduju troslojna stakla koja su teska, profili
i okovi trpe do ruba izdrzljivosti. Ako vrata
niste ¢vrsto postavili na pod, kad-tad ¢e do-
¢i do provijanja. Provijanje automatski znaci
loSe funkcioniranje. To se Cesto dogada kod
kliznih stijena, podizno-kliznih stijena i kod
velikih balkonskih vrata, Cije su visine ¢esto
iznad 2,30 m.

Te tezine pvc profili mogu podnijeti i mi
imamo profile koji to mogu podnijeti, to ni-
je sporno, medutim sporni su nacini mon-
taZe. A na to nitko ne obazire pazniju tijekom
gradnje i kad se kasnije dogode reklamacije,
uvijek kriv ispadne profil. No, prava je istina
da se nitko ne drZi tehnickih smjernica za rad
i da nitko ne kontrolira montazu u trenutku
izvodenja.

0 tome najbolje svjedoci primjer POS-sta-
nova iz Splita, u kojima su postavljena bal-
konska vrata dimenzija 2,40 mx 1,10 m na 5.
i 6. katu, u podrucju gdje udari bure znaju biti
i do 200 km/h. Netko tko zna pravila struke
to nikada nece projektirati, niti ugraditi.

PROPUSTI ENERGETSKE OBNOVE

PRO Gradnja: Sto mislite o provedbi
energetske obnove u Hrvatskoj?

Aleksandar Terer: Kriteriji energetske
obnove su smijeSni. U danaSnje vrijeme
zahtijevati da koeficijent toplinskog prolaza
cijelog prozora bude 1,4 W/m2K je kao da
kupujete automobil koji je bio moderan pri-
je 20 godina. Koeficijent bi trebao biti barem
1,2 W/m2K ako ne i nizi. Nejasno je i zaSto je
kriterij za priobalno podrucje loSiji od konti-
nenta? Opce je poznato da se globalno viSe
energije troSi na hladenje nego na grijanje.

Nasi 'najlosiji' 70 mm sistemi, koje vec
pomalo povlacimo s trzista, s najjednostav-
nijim low—e staklom, zadovoljavaju postav-
liene kriterije. To Sto se danas trazi, svaki
kvalitetniji proizvoda¢ prozora radi ve¢ 10
godina.

PRO Gradnja: Jeste li upozorili nadlezne
na taj propust?

Aleksandar Terer: Ja nisam, a pitanje je
da li bi i slusali. Sami smo krivi jer proizvo-
daci prozora i vrata jo$ uvijek nemaju svoju
udrugu, pa se ne mozemo izboriti za struku
i zahtijevati nove kriterije. S vremena na vri-
jeme pojavi se ideja o udruzivanju, no nikako
da ista i zazivi. A sve zato Sto se konkuren-
tnost jo$ uvijek smatra negativnim pojmom.

PRO Gradnja: Tko trenutno viSe tra-
Zi zamjenu prozora i vrata — viSestambene
zgrade ili obiteljske kuce?

Aleksandar Terer: Obiteljske kuée sva-
kako prednjaCe, barem prema naSim infor-
macijama. Zgradarstvo ima dosta ozbiljnih
problema po pitanju zamjene prozora, prije
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svega zbog nedosljednog primjenjivanja za-
kona, a i vlasnickih odnosa. Vlasnici stanova
ne smiju samostalno nista mijenjati na vanj-
skoj ovojnici zgrade. Dakle, ne smiju sami na
Svoju ruku zatvarati balkone, mijenjati prozo-
re i slicno. Kod nas se toga malo tko drZi te
svatko radi §to mu je volja buduéi da veé 20
godina nema nikakvog nadzora. Dogada se
da na zgradama imate prozore u raznim vari-
jantama, raznih materijala i boja, dio balkona
zatvorenih, dio otvorenih... Takve su zgrade
problematicne za obnovu.

PRO Gradnja: Cini se da ima dosta pro-
pusta u projektu energetske obnove...

Aleksandar Terer: Pitanje je kada bi taj
projekt zazivio da nema pritiska EU. No, dob-

ro je da se sve to dogodilo u konacnici —i za
vlasnike stanova i obiteljskih kuca, kao i za
nas iz sektora gradevinarstva. Medutim, kao
i sve kod nas, i ovaj je projekt nedoreCen,
osmisljen bez nekih velikih konzultacija sa
strukom. Pritom mislim na nas koji radimo
u praksi.

Ima svijetlih primjera suradnje sa strukom,
poput prof. Misc€evica ili prof. VerSica, ali na
Zalost premalo.

Isto tako, ni fasaderi ne rade po smjernica-
ma, dijelom zato $to ne znaju, a dijelom jer
su nepazljivi. Spoj prozora i fasade, ukljugu-
juéi i prozorske klupcice, je najosjetljiviji dio
fasade i sigurno najCesci uzrok reklamacija.
Skoro nitko ne stavlja dilatacijske letvice tzv.
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‘apu lajsne' koje se postavljaju na spojeve
izmedu fasade i prozora. To je sastavni dio
sistema koji se mora postaviti. Fasaderi te
spojeve najceSce zatvaraju silikonom, zbog
¢ega nakon dvije godine imate problema. O
brtvljenju prozora vodonepropusnim traka-
ma u donjoj zoni kod klupCica da i ne go-
vorimo.

Zbog toga sam razoCaran — $to se nekim
bitnim stvarima ne posvecuje puna paznja,
nego bas sve Sto radimo u ovoj zemlji, radi-
mo povrsno.

lako Fond placa direktno izvodaCima, Sto
je hvalevrijedno, nije se razmiSljalo o proble-
matici naplate u slu¢ajevima kada se projekt
ne realizira u potpunosti ili se kasni zbog ne-
kog objektivnog razloga.

Obnova fasade je slozen proces i ukljucuje
mnogo sudionika. Na pitanje jednom certifi-
katoru Sto Ciniti ako netko u lancu ne odradi
posao kako treba i Fond odbije platiti svoj
dio, kaze da nema rjeSenja osim tuziti vlas-
nika objekta. Znaci, opet po ledima izvodaca
i nas dobavljaca jer vecina investitora nema
novac za kompletan projekt ve¢ se uzdaju u
subvencije.

Ovdije valja istaknuti kako se ve¢ sada os-
jeca nedostatak educirane radne snage, jer
je tijekom ove krize mnogo obrta zatvoreno,
a brojni Skolovani fasaderi i zidari napustili
su Hrvatsku.

Jedan od na$ih klijenata izvodi i fasade i
postavlja prozore te nije u stanju, s obzirom
na kratke rokove koje je Fond zadao, odradi-
ti sve poslove. Isti je problem i kod obnova
obiteljskih ku¢a i kod obnova visestambenih
zgrada jer isti gradevinari obnavljaju i kuce
i zgrade.

Konkretno, u Pakracu i Lipiku rade samo
tri fasaderska obrta s ogranienim brojem
ljudi. Naravno da oni ne mogu odraditi 50-ak
kuca u samo tri mjeseca, a fasaderi iz drugih
krajeva rade u svojim mjestima. U ovogodis-
njem natjecaju kriteriji su neSto izmijenjeni
pa je vremenski rok nesto duZi.

PRO Gradnja: Jeste li za energetsku
obnovu pripremili kakve posebne ponu-
de?

Aleksandar Terer: Kako u sistemu ener-
getske obnove ima problema u lancu nap-
late i kako se na isplatu Fonda od trenutka
preuzimanja na$e robe do isplate Fonda ¢eka
120 i viSe dana, odlucili smo svojim kupcima
omoguciti duZi rok za plaéanje materijala za
objekte u obnovi. Moram naglasiti da je Fond
do sada bio vrlo to¢an u isplatama ako je sva
dokumentacija bila ispravno predana.

PVC PRIKLADAN I ZA OBNOVU
OBJEKATA POD ZASTITOM

PRO Gradnja: Kada smo ve¢ kod obnova,
jesu li pvc profili prikladni i za obnovu obje-
kata pod zastitom?
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Aleksandar Terer: Definitivno jesu. I to u
svijetu uopée nije sporno, osim naravno kod
nas.

Vecina zaposlenih u nasim konzervator-
skim odjelima smatraju se bogovima kojima
se nista ne smije reci niti im se iSta moze
dokazati. Zalosno je daim je dano toliko pra-
va da doslovce maltretiraju ljude s nekakvim
svojim pravilima koja nemaju veze sa zdra-
vom pamecu!

Znam nekoliko primjera gdje su inzistirali
da se stara stolarija zamijeni kombinacijom
aluminij-drvo, koja je daleko skuplja, ener-
getski neucinkovita i za odrZzavanje daleko
zahtjevnija od pvc-a. Iskreno, ne vidim u Ce-
mu je razlika izmedu novog materijala pvc-a
i takoder novog materijala aluminij-drvo kad
ve¢ govorimo o obnovi objekta pod zasti-
tom?

Pa naravno da necete obnoviti neki sred-
njovjekovni zamak ili HNK s klasi¢nim bi-
jelim pvc profilima! Postoje pvc profili koji
u potpunosti odgovaraju zahtjevima starog-
radnje. No, oni o tome ne Zele ni Cuti iako
teSko da razlikuju pvc od aluminija ili drve-
ta.

Sre¢om, postoji nekolicina konzervatora
u nas s kojima jako dobro suradujemo i koji
Su spremni usvojiti nova znanja o modernim
materijalima.

PRO Gradnja: Kako je to rijeSeno van Hr-
vatske, recimo u Njemackoj?

Aleksandar Terer: Postoji niz primjera u
Njemackoj gdje su tijekom obnove na ob- | = L
jekte pod zastitom postavljeni pvc profili. U | =5 |5 : i i o
Leipzigu i Kasselu smo, primjerice, renovi- | Fd i | [ Fh (| & f——
rali cijeli niz zgrada pod zastitom naSim pvc ﬁ !g Ly = ‘I p
profilima. Takoder, cijele ulice pod zaStitom | & <& N
renovirane su u istom stilu s nasim profi- tjekom obrigw
lima.

Postoje ¢ak i odluke njemackih sudova ko-
je su pobile konzervatorske zavode uz obraz-
loZenje da su njihovi zahtjevi neprilagodeni
danaSnjem vremenu kada je energetska
ucinkovitost prioritet.

Reich (]

SUSTAVI ZA PASIVNE KUGE SVE
TRAZENWJI

PRO Gradnja: Koliko su trazeni sustavi za
pasivne kuce unas?

Aleksandar Terer: Cesto imamo upi-
te za te sustave. Moram napomenuti da to
nisu posebni sustavi, nego je rije¢ o nasim
standardnim sustavima koji se nadograduju
odredenim dodacima. Na taj nacin, bez ve-
likin nadoplata, dobivate daleko u¢inkovitiji
prozor.

NaSsi profili su tako koncipirani da ih samo
nadograduijete, Sto se izvana uopce ne vidi.

Imamo razlicite umetke za profile koji po- [ "
boljSavaju izolativna svojstva, a koji pritom
ne narudavaju statiku ni vizuru, $to nije slu-
Caj kod nekih drugih sistema.
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Skola 1(5557 (Njemacka): objekt pod zastitom na koji su tije om

pbnove postavijeni Profineovi pvc profili
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zastitom na koji su tijekom obnove
postavljeni Profineovi pvc profili =

PRO Gradnja: Jesu li sustavi za pasivne
kuce puno skuplji od standardnih?

Aleksandar Terer: Nije prevelika razlika
u cijenama standardnih i visokoucinkovitih
prozora. Gijena ovisi 0 tome koliko dodatne
opreme Zelite. Ljudi grijeSe kada usporeduju
samo cijenu dva prozora. Nazalost, kao Sto
sam rekao na pocetku, ponude u nas u infor-
macijskom smislu nisu potpune tako da ni
ne moZete znati §to se sve krije iza artikala
navedenih u ponudi.

Kod automobila vidite karoseriju izvana pa
znate o0 kojem je modelu rije¢. No, Sto je is-
pod karoserije, to ne znate. Kod nas je pak
obrnuto. Kod nas izvana vidite uvijek isto —
jer prozor je prozor, zar ne? No, ono Sto je
unutra, to razlikuje jedan model od drugoga.

Prozor koji odabarete sluZit ¢e vas barem
30 godina, za razliku od automobila koji Cete
promijeniti za 3 do 5 godina. A prozori su,
u najskupljoj verziji, nekoliko puta jeftiniji od
prosjecnih automobila. Pritom vam visokou-
Cinkoviti prozori osiguravaju i velike uStede
na raGunima. Sve te stvari treba uzeti u obzir
prilikom odabira modela prozora!

UKLJUCENI U CROSKILLS

PRO Gradnja: Kazete da nedostaje edu-
cirane radne snage. Sto mislite o projektu
Croskills?

Aleksandar Terer: Nedavno sam jednom
fasaderu proslijedio materijale od projekta
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Croskills u koji smo i mi kao tvrtka ukljuceni
te mi je iskreno rekao da je pronaSao neke
stvari koje stvarno nije znao. To je odlican
projekt, no trebalo bi ga provoditi malo brZe.

Budimo iskreni, ljude je trebalo educirati
prije poCetka same obnove, no kako se kod
nas sve radi navrat-nanos, sada bi trebalo
§to prije pripremiti kvalitetne materijale i or-
ganizirati kracu obuku, budu¢i da ljudi rade
i nemaju vremena pohadati viSemjeseCne
edukacije.

Treba ono glavno sabiti u nekoliko dana
ili tiedana, proCi teoriju i na kraju odraditi
praksu — na konkretnom primjeru pokazati
im kako se kvalitetno radi. Na kraju im tre-
ba uruditi udzbenike da mogu ponoviti gra-
divo kad im zatreba. Ve¢ na taj nacin moze
se podici razina kvalitete izvodenja radova
obnove. Naravno da se u 7 dana ne moze
savladati bas sve, ali u ovim uvjetima je brza
obuka itekako dobrodosla.

DUGA TRADICIJA PROIZVODNJE
PROFILA

PRO Gradnja: Na trZiStu se nude profili
raznih tvrtki, raznih materijala, raznih cije-
na... Zasto u tom moru profila odabrati ba$
Profineove proizvode?

Aleksandar Terer: Kvaliteta vecine pvc
profila na trziStu Hrvatske danas je na viso-
kom nivou i teSko da bi netko pogrijesSio i ka-
da bi odabrao proizvode nasih konkurenata.
Problem nije u profilu, nego u onom tko ga
preraduje. Problem je odabrati dobrog proiz-
vodaca prozora.

Profine ima dugu tradiciju proizvodnje
profila, koja datira jo$ iz davnih 50-ih godina

proSlog stolje¢a. Takoder, ima 4000 zapos-
lenih u 65 zemalja diljem svijeta i mislim da
to dovoljno govori da je rije€ o tvrtki koja ima
kontinuitet i u koju se moZe pouzdati da ce
postojati i onda kada ¢e vam trebati neSto za
vas prozor.

Prozori su dugovijecni. Vijek trajanja pro-
zora je barem 30-ak godina. Sigurno ga ne-
Cete mijenjati jer je postao 10§ ili je tehnicki
neispravan, nego zato Sto ¢e mozda dodéi
neka nova tehnologija ili ¢ete htjeti promije-
niti boju. No, dugovjecnost vam treba netko
garantirati. A to mogu samo one tvrtke koje
su i same dugovjecne, jer je to najsigurniji
pokazatelj kvalitete i pouzdanosti.

PRO Gradnja: Nudite tri marke — KBE,
Kémmerling i Trocal. Koju odabrati?

Aleksandar Terer: Ve¢ dugi niz godina
profile svih naSih brendova — KBE, Kémmer-
ling i Trocal, radimo u bezolovnoj, tzv. 'green-
line' tehnologiji i za sva tri brenda koristimo
materijal iste kvalitete. Dakle, bez obzira koju
naSu marku odabrali, dobit ¢ete kvalitetne
profile to je preudvjet za kvalitetan prozor.

Zanimljivo je kako svako trZiSte preferira
odredeni brend: Trocal je lider na prostorima
Jugoistocne Europe, Kommerling u Srednjoj
i Zapadnoj Europi, a KBE u Rusiji i Baltiku
gdje smo neprikosnoveni broj jedan.

PRO Gradnja: Gdje se proizvode Vasi
profili i nudite li i Vi proizvode razlicitih kvali-
teta za razli¢ita trzista?

Aleksandar Terer: Kompletna proizvod-
nja profila za cijelu Europu odvija se u Berlinu
i Pirmasensu i mi nemamo proizvode razlici-
tih kvaliteta za razlicita trZiSta. Dakle, profili
iste kvalitete distribuiraju se na njemacko,
Svicarsko, hrvatsko i sva ostala trzista. Tvor-
nice imamo jo$ i u ltaliji, Spanjolskoj, Fran-
cuskoj, SAD-u, Rusiji, Ukrajini, Kini i Indiji,
no one zadovoljavaju isklju¢ivo potrebe svo-
jih trzista.

INOVATIVNI SISTEM BOJA - proCover Tec
USKORO I U HRVATSKOJ

PRO Gradnja: Profine je poznat po broj-
nim inovacijama. Koja je najnovija inova-
cija i kada ce biti dostupna na naSem tr-
Zistu?

Aleksandar Terer: Stalno radimo na ino-
vacijama. AluFusion, PremiDoor, GlassWin
sistem — samo su neke od njih. CleanControl
je trenutno u fazi testiranja, a rijec je o teh-
nologiji koja omogucuje samociscenje profi-
la zahvaljujuéi procesu fotokatalize.

No, ono Sto je najnovije i Sto veé krajem
ove godine stize na naSe trziSte jest inovativ-
ni sistem boja — proCover Tec.

Rije€ je o inovativnoj tehnologiji nanoSenja
tekuce plastike na profil koja izgleda poput
guste boje. Ta masa ima veliki udio pigme-
nata pa je daleko manje osjetljiva na zagrija-
vanje i vanjske utjecaje te je postojana na UV
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zrake, $to smanjuje mogucnost provijanja,
deformacija itd. Zahvaljujuci toj inovaciji mo-
gu se proizvoditi profili u 1000 nijansi.

Samo radi ove inovacije, koja svojom re-
volucionarnom toplinsko-reflektivnom pov-
rSinom znacajno doprinosi izolacijskim vri-
jednostima cijelog elementa, sagradeno je
posebno postrojenje u Berlinu, vrijedno dva
milijuna eura. No, to ulaganje ne Cudi kada
znate da je rijeC o daleko kvalitetnijoj teh-
nologiji od danas poznatih materijala poput
akrila, koji moze biti samo s vanjske strane
profila, dok se ova tekuca plastika nanosi
specijalnim postupcima na profil, u koji se
potom upija, pa je onemoguceno ljustenje is-
tog. Ovaj je sistem, dakle, povrSinski daleko
postojaniji. Takoder, zahvaljujuci ovoj inova-
tivnoj tehnologiji, kompletan profil moze biti
u boji — i vanjska i unutranja strana, Sto do
sada nije bilo moguce.

Sistem proCover Tec testiramo vec Cetiri
godine u Spanjolskoj, gdje se pokazao od-
licnim. Buduci da je Spanjolska klima vrlo
slicna naSoj, siguran sam u uspjeh ovog Sis-
tema i na nasem trzistu.

SVIJEST 0 KUPOVINI RECIKLIRANIH
STVARI JOS UVIJEK NA NISKOM NIVOU

PRO Gradnja: Osim §to ste poznati po
inovacijama, poznati ste i po ekoloSkoj od-
govornosti. Za kraj nam otkrijte koliko se pvc
profila reciklira u nas... lli i oni zavrSe tko zna
gdje?

Aleksandar Terer: Itekako se vodi racuna
0 tome gdje se odlazu pvc profili. Tu se sre-
¢om, u zadnjih nekoliko godina, uvelo reda.

Postoji nekoliko tvrtki koje otkupljuju pvc
profile i transportiraju ih u Austriju i Njemac-
ku.

Kada smo ve¢ kod recikliranja, htio bih
nesto napomenuti: iako kod nas postoji sve
veca svijest o recikliranju, svijest o kupovi-
ni recikliranih stvari jos$ uvijek je na niskom
nivou.

Ljudi, naime, misle da su odredene recik-
lirane stvari loSije kvalitete. Pritom kupuju
mobilne telefone u kojima je udio recikliranih
materijala veci od 80%, a da to i ne znaju!

Profine je joS ranih devedesetih godina
proSlog stoljeca pokrenuo inicijativu za re-
cikliranje i od tada provodi recikliranje pvc
profila i to zajedno sa svim renomiranim
proizvodacima profila u Europi.

Vodeci europski institut, ift Rosenheim
testirao je naSe profile od recikliranog ma-
terijala i dokazao da nema razlike u kvaliteti
proizvoda od recikliranog i od, kako mito vo-
limo reci, 'friSkog' materijala.

Osobno sam pobornik toga da kroz pvc
prozor gledam zeleno drvo vani, a ne da kroz
drveni prozor gledam plastiku. Stvari od re-
cikliranog materijala trebale bi nam svima
biti prioritet. PRO
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